
GW
- Ökonomie



Schwerpunkte 
- Politik 
- Erdkunde 
- Wirtschaftswissenschaft,  
  Sozialwissenschaft



Konsumentensouveränität  
Verkaufsstrategien

• Bedürfnisse, Nachfrage und 
wirtschaftliches Handeln 

• Kaufverhalten, 
Verbraucherschutz, Rechte 
und Pflichten



Konsumentensouveränität  
Verkaufsstrategien

• Marketinginstrumente und 
Verkaufsstrategien 

• Wie funktioniert Werbung? 

• Konsum und ökologische 
Verantwortung



Nachhaltigkeitsdreieck



Markt- Marktprozesse zwischen 
Wettbewerb, Konzentration und 

Marktmacht

• Koordination von Angebot und 
Nachfrage am Markt und 
Funktionen des Marktpreises



Marktprozesse
• vollkommene und 

unvollkommene Märkte 

• Konzentrationsformen:  

• Oligopole 

• Monopole 

• Kartelle



Geldgeschäfte - 
Geldwertstabilität

• Geldfunktionen und Sicherung 
des Geldwertes durch die EZB 

• Der € und sein Außenwert



Soziale Marktwirtschaft
• vs. Planwirtschaft 

• Herausforderungen durch 
Internationalisierung und 
Globalisierung 

• Wirtschaftsbeziehungen 
(Protektionismus, 
Freihandelsabkommen)



Arbeit und Beruf in einer sich 
verändernden Industrie-, 

Dienstleistungs- und 
Informationsgesellschaft

• Arbeitsmarkt und Wandel von 
Arbeitsformen, Arbeitsbedingungen 
und Qualifikationsanforderungen 

• Wege in die unternehmerische 
Selbstständigkeit 



Arbeiten

• 2x pro Halbjahr 

• 1x pro Schuljahr Projektarbeit



• Mögliche Projekte:

• Planspiel Börse 

• econo=me 

• Kartierung 
Innenstadt Goch









• Deutscher 
Gründerpreis       
(Start-Up)





Kartierung und Analyse 
des Einzelhandels in Goch 





Was spricht für das Fach 
Ökonomie?

• Jeder ist ein wirtschaftender Mensch. 

• Grundlagen kennen lernen und Zusammenhänge 
erkennen. 

• Aktuelles Zeitgeschehen und Hintergründe 
verstehen können. 

• Berufsperspektive



Was spricht für das Fach 
Ökonomie?

• Einfach gesagt:  

• „Es ist wichtig, dass junge Menschen ein 
Bewusstsein für finanzielle Fragen entwickeln 
und sich die nötigen Kompetenzen aneignen, 
um solide finanzielle Entscheidungen zu 
treffen.“ 



Fragen


